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UN ALIADO
DE TODO
PROYEGTO

MATERIAL PARA EMPRENDEDORES

El querido Canvas de cada dia!

Un aliado, un amigo, un mapa de
ruta para que puedas ver con
claridad desde donde inicias un
proyecto y medir su evolucion a lo
largo del tiempo.

Cuando nos embarcamos en la
aventura de crear algo propio a
veces nos salteamos algunos
aspectos de organizacion bdsica.
Para eso estd este material!

Para que puedas revisar desde cero
tu propuesta teniendo en cuenta
algunos pilares fundamentales.

Preguntas y conceptos claves para

que tengas a mano  und
herramienta diagnéstico.
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¢cVUAMOS?

Fl Canvas Business Model (o
dicho en espanol Lienzo de
Modelo de Negocios), es un
recurso para analizar el inicio
y el seguimiento de un
proyecto.
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Usualmente vas a encontrarlo
como un cuadro o grafico de
doble entrada, pero en este
Caso, preparamos una
adaptacion vy

ese cuadro en

convertimos
preguntas

para favorecer tu relato, y
que cuentes tu historia desde
cero.




iPONE FECHA !

Lo primero es ubicarnos es el
espacio y el tiempo. Dijimos que
vamos a trabajar con una
herramienta diagnostica, pues
bien, segmentemos entonces el
tiempo que vamos a

diagnosticar.
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La gracia de ésto es que va a

permitirte comparar periodos
luego y asi, vas a tomar
dicisiones con mayor

informacion.



¢ COMO SE
LLAMA TU
PROYECTO?
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Si todavia no tiene nombre o
estds en duda, escribi tus
opciones, ideas y conceptos
para que pueda ir bajando a
tierra.



¢CURLES
SON LAS
ACTIVIDADE
S CLAVE?

Seguramente se te ocurran
muchas cosas, pero ahora tratd
de enfocarte en esas
actividades bdsicas que
desarrollas a través de tu
emprendimiento y ubicalas en
un orden de prioridades.

Es decir, las actividades mas
fuertes primero y después las
gue no lo son tanto.

Por ejemplo, quizGs sos profe
de yoga, y la actividad principal
es dar clases, pero tal vez
también tengas una tienda
online que seria una segundad
prioridad. Armd& tu lista con
todas las actividades reales
que ofrecés o querés ofrecer.
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cCOMO SE DY

L0S ROLES 2%

A la hora de llevar a cabo
cualquier actividad
encontramos que son
muchas las tareas
necesarias y algunas hasta
pueden llegar a pasar
desapercibidas y ni siquiera

contarse como tal.

Entonces, pensd ¢qué es todo
eso que hacés cada dia para
que tu proyecto funcione?

¢slo hacés s6l@, o  son
actividades repartidas?

¢Quién se ocupa de cada cosa?
(teniendo en cuenta dreas de
planificacion,
comunicacion, gestion, venta vy

investigacion,
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¢CUAL
ES TU
PROPUESTA

DE VALOR?
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Tu propuesta de valor, es "eso’
que te diferencia de los demads,
que te destaca y que permite
que te elijan frente a servicios
similares. Tiene mucho que ver
con la manera en la que
desarrollas tus ideas y con el
problema que tu servicio ayude
a resolver.

Entonces.. sPor qué con vos?
iqué problema estds
resolviendo?




cOQUIEN
ES TU
CLIENTE?

Querer captar a todo el mundo
hace que nos diluyamos en la
variedad de propuestas
existentes y perdamos nuestra
propia  voz, por eso es
interesante definir que
queremos  transmitir 'y a
quienes queremos apuntar.

Pensd entonces... jquién es tu
cliente? ¢donde estd? squé
edad tiene? squé tipo de
persona es? ;qué necesita?
¢quUé hdbitos de consumo
tiene? squé le preocupa? iqué
le divierte? squé lo conmueve?
ccudl es su problema
principal?

Teniendo en cuenta a quién le
hablas, podes desarrollar tu
comunicacién y tus servicios
de manera mucho mas
efectiva.
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Tener en mente esta pregunta

te puede ayudar mucho a
organizarte, a preparar tus
protocolos de accion y a

anticiparte a situaciones.

Por supuesto que va a haber
expectativas que no  sed
necesario cubrir,
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QUE ESPERA DE VOS
U CLIENTE?

pero entender el deseo vy las
necesidad de las personas que
puedan contratarte te permite
evaluar mucho mejor tu servicio.

Algunos clientes esperan que el
servicio se entregue rdpido,
otros un excelente trato de post
- venta... Y tus clientes ¢qué
esperan?

¢Querés y podés responder a
esas expectativas?



¢cQUE
RECURSOS
CLAVE
NECESITAS
PARA
DESARROLL
AR TU
PROYECTO?

Desde lo sutil a lo concreto y
empezando por tener tiempo
para poder  dedicarte a
desarrollar tu propuesta.... sQué
otros recursos claves
necesitas?

Quizds es un espacio fisico, o
un dispositivo electronico,

materia prima o
asesoramiento... Hacé una lista
con cada punto que te

parezca clave y ordenala por
prioridades.
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¢CON QUE
RECURSOS
CONTAS EN
ESTE

MOMENTO?

Siempre desde algun lugar se
empieza, por lo que estds
invitad@ a revisar que es lo
que S| TENES.

Quizds es capital, quizds son
contactos especificos...
Enumerd cada recurso que
sientas que tenés disponible
hoy .

Te dejamos una pista para
comenzar: tu actitud también
puede ser un recurso. Si soOs
paciente, disciplinad@ y estas
entusiasmad@ tenés mucho a
favor.
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¢Qué querés decir?,
pregunta que alude a un

es una

mensaje central que tu
proyecto tenga para
desarrollar.

Puede estar delineado en un
slogan y va a resultar un eje en
tu comunicacion. No nos
referimos entonces a cada
frase exclusiva que tu marca
publique, sino a un mensaje
central que tu marca propongad
y se manifieste en toda Ia
identidad de tu proyecto.
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ES DEGCTRE
CANALES VAS
IGAR?

Ahora bien, para volver
tangible ésto te sugerimos
delimitar
usar para darte a conocer.

que canales vas

Te sugerimos evaluar los
posibles  (webs,
blogs, redes sociales, foros..)y
elegir solamente aquellos
con los que te podes
comprometer y que a su vez
tengan relacion tu pduablico
objetivo, es decir,
potenciales clientes.

canales

con tus

De esta manera, tu mensaje
se optimiza un montoén!



COSTOS E
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Un dato no menor a la hora de
desarrollar un proyecto es medir
tus recursos reales a la hora de
planificar tus pasos en el
tiempo. Si bien ésto es una
obviedad, es justamente o mds
obvio lo que a veces se nos
escapa.

¢Tenés organizadas tus
finanzas?




1 llevar a cabo
‘cudles serian? °
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TE RECOMENDAMOS GUARDAR ESTE EJERCICIO Y
VOLVER A HACER TU CANVAS CADA 3 MESES.

HACIENDO TU PROPIO SEGUIMIENTO VAS A
CAPITALIZAR MUCHISIMA INFORMACION

CONTAGTANOS

Soy tu secretaria virtual
www.soytusecretariavirtual.com
hola@soytusecretariavirtual.com
Nutrimos & acompafiamos proyectos



